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Общие указания к выполнению курсовой работы

Курсовая работа состоит из трех разделов.
В первом разделе студенту предлагается освоить управленческий анализ и выполнить ряд расчетов, направленных на осмысление и решение вопросов эффективности использования производственных ресурсов, формирования затрат, а также анализа производства и реализации продукции.
Второй раздел представляет собой финансовый анализ. В этом разделе студент исследует финансовое состояние хозяйствующего субъекта, оценивает финансовые ресурсы предприятия и их использование. Дает оценку финансовой устойчивости и финансовых результатов деятельности предприятия.
Третий раздел курсовой работы – диагностика основной деятельности предприятия. В этом разделе студент на основе произведенных ранее расчетов дает комплексную оценку состояния предприятия и разрабатывает систему мер, способствующих повышению эффективности основной деятельности предприятия, росту его конкурентоспособности, привлекательности, финансовой устойчивости и т. п. Свои предложения студент подкрепляет экономическими расчетами.
Задание магистранту выдается на основании приложения 1, 2, 3.
При выполнении курсовой работы следует придерживаться плана:
Введение 
I. Управленческий анализ деятельности предприятия:
I.1 Экономический анализ ресурсов производства:
1.1 Анализ основных производственных фондов;
1.2 Анализ материальных ресурсов и оборотных средств;
1.3 Анализ трудовых ресурсов.
I.2 Экономический анализ производства и реализации продукции:
2.1 Общая оценка показателей производства и реализации продукции;
2.2 Анализ и управление затратами на производство продукции.
II. Финансовый анализ деятельности предприятия:
II.1 Общая оценка финансового состояния;
II.2 Анализ финансовой устойчивости;
II.3 Анализ ликвидности и платежеспособности предприятия;
II.4 Анализ прибыли предприятия;
II.5 Анализ показателей рентабельности.
III. Диагностика основной деятельности предприятия.
Заключение.
Список использованной литературы.

Основные требования к выполнению курсовой работы

При выполнении курсовой работы студент привлекает материалы личных наблюдений, полученные в ходе прохождения практики, а также собранный материал в виде форм бухгалтерской и статистической отчетности, приказы, нормативные документы, положения.
Бухгалтерская и статистическая отчетность, привлекаемые к выполнению курсовой работы, должны быть достоверными, отражать производственную (лесохозяйственную) деятельность предприятия лесного комплекса за период не менее трех последних лет.
Введение курсовой работы содержит общие сведения о субъекте анализа: название, форма собственности (принадлежность), основные реквизиты предприятия, юридический адрес, основные направления деятельности, краткую историю развития, основные пути поставки сырья, рынки сбыта продукции и проч.
Объем введения 3-5 страниц. 
Разделы 1, 2 и 3 выполняется в соответствии с методическими рекомендациями, рассмотренными ниже. Расчетная часть курсовой работы выполняется на базе отчетности предприятия.
Заключение содержит краткие выводы по каждому разделу и общие предложения по производству, сформулированные на основе диагностики основной деятельности анализируемого предприятия.
Основным способом обработки и представления экономической информации является способ сравнения:
1. Сравнение фактических данных с данными прошлого периода;
2. Сопоставление фактических показателей с плановыми;
3. Сравнение с нормативными (например, нормы расхода материальных ресурсов);
4. Сравнение с лучшими образцами (труда, передовым опытом, новыми достижениями);
5. Сравнение показателей исследуемого периода с общеотраслевыми;
6. Сравнение параллельных или динамических рядов;
7. Сравнение разных вариантов решения экономических задач.
Основным условием, которое необходимо соблюдать при анализе, является сопоставимость показателей. Поэтому, прежде чем проводить сравнение, надо привести показатели к сопоставимому виду. Сопоставимость достигается тем, что сравниваемые показатели приводятся к единой базе. Если несопоставимость показателей вызвана разным уровнем стоимостной оценки, то для нейтрализации данного уровня их уровень выражается в тех же ценах.
Для нейтрализации воздействия качественного фактора объем полученной продукции приводят к стандартному качеству.
Для анализа экономических показателей в курсовой работе студент использует абсолютные и относительные величины, их отклонения.
Абсолютное отклонение находят как разность отчетного и предыдущего периода в единицах меры, стоимости и т. д. Относительные величины определяют как отношение двух показателей. Наиболее значимыми при анализе являются: коэффициенты роста, темпы роста, удельный вес.
Темп роста определяется как отношение абсолютных величин отчетного периода к предыдущему на базе 100 %.
Относительные величины могут быть базисными и цепными. Базисные – отношение к базисному году. Цепные – отношение к предыдущему году.
Определение величины влияния отдельных факторов на прирост результативных показателей является одной из задач анализа хозяйственной деятельности предприятия. Для этого используют приемы цепных подстановок, абсолютных разниц, относительных разниц, пропорционального деления и т. д.
При проведении факторного анализа студент руководствуется общими принципами расчетов такого рода.



Указания к выполнению I-го раздела
I Управленческий анализ деятельности предприятия
I.1 Экономический анализ ресурсов предприятия
1.1 Анализ основных производственных фондов
Основные производственные фонды (ОПФ) – один из важнейших факторов любого процесса производства. Их состояние и эффективность использования прямо влияют на финансовые результаты деятельности предприятия.
Основные производственные фонды (ОПФ) принято анализировать по 3-м направлениям: 
1 Анализ наличия, состояния и движения ОПФ и оборудования (объем и структура наличного оборудования, доля работающего, физическое и моральное состояние, ввод и выбытие, степень оснащенности ОПФ и оборудованием, фондовооруженность);
2 Анализ использования ОПФ и оборудования по времени и мощности (время работы оборудования, его структура, потери времени, показатели экстенсивного и интенсивного использования, загрузки оборудования, производственная мощность);
3 Анализ производительности работы оборудования (фондоотдача, фондоемкость, их динамика, факторы и резервы роста фондоотдачи).
Анализ движения ОФ проводится на основе расчета показателей:

,
где ОФпоступившие – стоимость основных фондов, поступивших на предприятие в течение отчетного периода;
 ОФк.г. – стоимость основных фондов на конец отчетного периода.

,
где ОФновые – стоимость новых основных фондов;

,
где ОФвыбывшие – стоимость основных средств, выбывших в течение отчетного периода;

,
где ОФостаточ – остаточная стоимость основных фондов;
      ОФпервонач – первоначальная стоимость основных фондов.

.
В ходе анализа осуществляется динамическое сравнение коэффициентов за исследуемый период.
Состав и структуру ОПФ анализируют в динамике, при этом устанавливают среднегодовой остаток ОФ по их видам и осуществляют сравнение с прошлым годом. Далее студент анализирует состояние и движение ОФ. Расчеты рекомендуется осуществлять в табл. 1.1
Таблица 1.1 Характеристика, наличие, состояние и движения основных фондов
	Виды ОПФ
	На начало года
	Введено в действие
	Выбыло в течение года
	Наличие на конец года
	Изменение
за год

	
	∑
	Удельн. вес, %
	∑
	Удельн. вес, %
	∑
	Удельн. вес, %
	∑
	Удельн. вес, %
	∑
	Удельн. вес, %

	1.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	2.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	3.
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Итого
	
	100
	
	100
	
	100
	
	100
	
	100



При анализе табл. 1.1 следует:
1. Охарактеризовать состав ОФ и систему показателей оценки прогрессивности их структуры и обновляемости.
2. Рассчитать структуру ОФ и оценить динамику ее изменения.
3. Определить темпы роста ОФ и абсолютное их изменение в целом и по группам.
4. Рассчитать коэффициенты обновления, выбытия износа ОФ.
5. Рассчитать стоимость активной и пассивной частей ОФ и удельный вес в общем объеме ОФ.
6. Дать краткое аналитическое заключение.
В текстовой части подраздела следует дать характеристику и охарактеризовать цель, задачи анализа эффективности использования ОФ.
Обобщающим показателем использования основных фондов является фондоотдача, которая характеризует не только использованные основные производственные фонды, но и общую эффективность производства. Для анализа использования ОПФ выполняют вспомогательные расчеты в табл. 1.2 
Таблица 1.2 Показатели эффективности использования ОПФ
	Показатель 
	Ед. изм.
	Пред. год
	Отч. год
	Изменение
	Темп роста, %

	
	
	
	
	Абсол.
	Относ.
	

	Объем продукции, работ, услуг
	
	
	
	
	
	

	Среднегодовая стоимость ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Чистая прибыль
	
	
	
	
	
	

	Стоимость активной части ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Фондоотдача ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Фондоотдача активной части ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Фондоемкость ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Фондоемкость активной части ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Фондорентабельность ОПФ
	
	
	
	
	
	

	Фондорентабельность акт. части ОПФ
	
	
	
	
	
	



1. По данным таблиц 1.1 и 1.2 необходимо рассчитать фондоотдачу, фондоемкость, фондорентабельность ОФ.
2. Используя приемы факторного анализа, определить влияние на изменение фондоотдачи следующих факторов:

а) фондовооруженности (F/r), производительности труда (N/r), используя функциональную зависимость ;

б) удельного веса активной части ОПФ (Fакт/F), технической вооруженности труда (Fакт/r) и производительности труда (N/r), используя формулу .
3. Составить алгоритм решения этих задач методом цепных подстановок.
4. Определить резервы роста фондоотдачи.
5. Используя данные табл. 1.2, заполнить табл. 1.3
Дополнить анализ фондоотдачи оценкой факторов, определяющих ее изменение, произошедшее за период исследования. При этом студент заполняет вспомогательную табл. 1.3
Таблица 1.3 Факторы, влияющие на изменение фондоотдачи
	Показатели 
	Ед. изм. 
	Пред. год
	Отч. год
	Изменение
	Коэф.
роста

	
	
	
	
	Абсол.
	Относ.
	

	1. Объем продукции
	
	
	
	
	
	

	2. Среднегодовая стоимость ОФ
	
	
	
	
	
	

	3. Стоимость активной части ОФ
	
	
	
	
	
	

	4. Среднесписочная численность работающих 
	
	
	
	
	
	

	5. Фондоотдача
	
	
	
	
	
	

	6. Фондовооруженность 1 рабочего
	
	
	
	
	
	

	7. Производительность труда 1 рабочего
	
	
	
	
	
	

	8. Коэффициент, обратный фондовооруженности
	
	
	
	
	
	

	9. Техническая вооруженность 1 рабочего
	
	
	
	
	
	

	10. Коэффициент, обратный технической вооруженности
	
	
	
	
	
	

	11. Фондоотдача активной части ОФ
	
	
	
	
	
	

	12. Удельный вес активной части ОФ 
	
	
	
	
	
	


Выявить влияние факторов на изменение объема производства и рассчитать резервы его роста за счет изменения показателей использования ОФ. Заполнить табл. 1.4.
Таблица 1.4 Влияние изменения ОПФ на объем производства продукции
	Подстановки 
	Факторы, влияющие на изменение объема 
продукции 
	N
	Влияние фактора

	
	F
	Fакт/F
	Fакт/r
	N/r=Д
	
	

	1. Базовые показатели
	
	
	
	
	
	

	2. Изменение величины ОПФ
	
	
	
	
	
	

	3. Изменение активной части ОПФ
	
	
	
	
	
	

	4. Изменение технической вооруженности труда
	
	
	
	
	
	

	5. Изменение производительности труда
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО
	
	
	
	
	
	


По результатам расчетов табл. 1.4 выявить влияние факторов на изменение прибыли от продаж, оценить, как повлияло изменение стоимости ОПФ; удельного веса активной части ОПФ; технической вооруженности труда; прибыли на одного рабочего.
Используя прием факторного анализа, в табл. 1.5 оценить влияние объема сформированной  и структуры ОПФ на изменение прибыли от продаж.
Используя данные табл. 1.5, определить резервы роста прибыли от продаж.
Таблица 1.5 Влияние изменения ОПФ на состояние прибыли от продаж

	Подстановка
	Факторы изменения прибыли
	Прибыль 
	Влияние факторов

	
	F
	Fакт/F
	Fакт/r
	Р/r
	
	

	1. Базовые показатели
	
	
	
	
	
	

	2. Изменение стоимости ОПФ
	
	
	
	
	
	

	3. Изменение активной части ОПФ
	
	
	
	
	
	

	4. Изменение технической вооруженности труда
	
	
	
	
	
	

	5. Изменения прибыли на одного работающего
	
	
	
	
	
	

	ИТОГО
	
	
	
	
	
	



В качестве основных мероприятий по повышению эффективности производства в области использования ОПФ можно назвать:
1. Совершенствование технологии.
2. Внедрение автоматизации и механизации производственных процессов.
3. Совершенствование конструкции узлов и деталей.
4. Совершенствование организации производства, труда и управления.

1.2 Анализ материальных ресурсов и обеспеченности оборотными средствами

Нормальный ход производственной деятельности предприятия и ее результаты зависят от эффективной организации снабжения и экономного использования материальных ресурсов.
Основными направлениями анализа материальных ресурсов являются:
1. Анализ показателей наличия, движения и обеспеченности производства материальными ресурсами;
2. Анализ показателей состояния запасов;
3. Анализ использования материальных ресурсов в производстве.
Для характеристики обеспеченности предприятий оборотными средствами применяется система показателей (обобщающих и частных). Расчет обобщающих показателей использования материальных ресурсов студент осуществляет в табл. 1.6.
Таблица 1.6 Основные характеристики эффективного использования материальных ресурсов предприятия

	Показатель 
	Значение 
	Изменение, +, –
	Темп роста, %

	
	Баз. год
	Отч. год
	
	

	1. Прибыль на 1 рубль материальных затрат
	
	
	
	

	2. Материалоотдача
	
	
	
	

	3. Материалоемкость продукции
	
	
	
	

	4. Удельный вес материальных затрат в себестоимости продукции
	
	
	
	

	5. Выручка от продаж 
	
	
	
	

	6. Объем производства (ВР+ОГПкг–ОГПнг)
	
	
	
	




По данным табл. 1.6 необходимо: 
1. Выполнить анализ использования материальных ресурсов на базе сравнения данных отчетного и базисного периода.
2. Рассчитать коэффициент соотношения темпов роста объема производства и материальных затрат

;
Интерпретировать полученную величину.
3. Охарактеризовать динамику материалоотдачи, указав факторы ее роста;
4. Изучить динамику прибыли на 1 рубль материальных затрат, используя факторную модель вида
[image: ],
где П – прибыль от продаж;
ВR – выручка от продаж;
ВП – выпуск товарной продукции, который рассчитывается по формуле
ВП=ВR+ОГПкг–ОГПнг;
Rрп – рентабельность продаж;
Дв – доля выручки от продаж в общем объеме товарной продукции;
МО – материалоотдача;
Прибыль предприятия, приходящаяся на 1 рубль материальных затрат, является основным показателем эффективности производства различных наименований продукции. Расширенный анализ этого показателя студенты проводят по результатам расчетов, выполняемых в табл. 1.7.
Таблица 1.7 Динамика показателей формирования прибыли, приходящейся на 1 рубль материальных затрат

	Показатели 
	Ед. изм.
	Баз. год
	Отч. год
	Абсол.
изменение 

	1. Прибыль от продаж
	
	
	
	

	2. Выручка от продаж
	
	
	
	

	3. Объем выпуска
	
	
	
	

	4. Материальные затраты
	
	
	
	

	5. Рентабельность продаж
	
	
	
	

	6. Удельный вес выручки в общем объеме выпуска
	
	
	
	

	7. Материалоотдача
	
	
	
	

	8. Прибыль на 1 рубль материальных затрат
	
	
	
	



Оборотные средства (текущие активы, оборотные активы) предприятия обеспечивают непрерывность производственного процесса. Ускорение оборачиваемости оборотных активов уменьшает потребность последних, позволяя снизить запасы, размеры незавершенного производства. На скорость оборота оборотных средств оказывают влияние отраслевая принадлежность; масштабы предприятия; экономическая ситуация в стране; ценовая политика предприятия; структура активов.
Для осуществления анализа использования оборотных средств следует выполнить вспомогательные расчеты в табл. 1.8.

Таблица 1.8 Показатели оборачиваемости оборотных средств
	Показатели 
	Обозначение
	Ед. изм.
	Пред. год
	Отч. год
	Отклонения 

	
	
	
	
	
	Абсол.
(+, –)
	Относ.
TR

	1. Выручка от продаж
	ВР
	
	
	
	
	

	2. Оборотные средства
	ОС
	
	
	
	
	

	3. Коэффициент оборачиваемости 
	Коб
	
	
	
	
	

	4. Длительность оборота оборотных средств
	Д
	
	
	
	
	

	5. Коэффициент закрепления оборотных средств 
	Кз
	
	
	
	
	


1. По данным табл. 1.8 выполнить анализ оборотных средств, осуществить сравнение показателей.
2. Используя данные таблицы, определить величину абсолютной экономии (привлечения) оборотного капитала предприятием по формулам:
1. ∆ОС = ОС1 – ОС0*КВР,
где ОС0, ОС1 – соответственно, оборотные средства предприятия в предшествующем и отчетном периоде;
КВР = ВР1 / ВР0,
ВР0, ВР1 – соответственно, выручка от продаж предыдущего и отчетного периодов.
2. ∆ОС = (Д1 – Д0)*ВР1одн.,
где Д – длительность оборота;
ВРодн – однодневная реализация продукции;
Выполнить анализ использования ОС по результатам расчетов.
3. Определить величину прироста объема продукции за счет ускорения оборачиваемости оборотных средств, применяя метод цепных подстановок
∆ВР = (Коб1 – Коб0) * ОбС1.
4. Оценить влияние оборачиваемости на приращение прибыли ∆Р

,
где Р0, Р1 – прибыль базисного и отчетного периода соответственно;
Коб – коэффициент оборачиваемости.
5. Определить потребность в оборотном капитале, используя опытно-статистический метод
Поб = З + ДЗ – КЗ,
где З – запасы;
ДЗ – дебиторская задолженность;
КЗ – кредиторская задолженность.
Полученные величины усредняются.
По результатам расчетов дать оценку использования оборотного капитала.
Объем оборотного капитала предприятия во многом определяет производственный цикл и его продолжительность. 
Определить продолжительность производственного цикла предприятия, используя формулу
ППЦ = ПОсм + ПОнз + ПОгп,
где ППЦ – продолжительность производственного цикла;
ПОсм – период оборачиваемости запасов сырья, материалов;
ПОнз – период оборачиваемости незавершенного производства;
ПОгп – период оборачиваемости готовой продукции.
Расчету продолжительности производственного цикла предшествуют определение периодов продолжительности оборота производственных запасов, незавершенного производства и готовой продукции.
Эти расчеты следует выполнить в табл. 1.9
Таблица 1.9 Характеристика оборачиваемости товарно-материальных ценностей в составе оборотных средств
	Показатель 
	Ед. изм.
	Баз. год
	Отч. год
	Отклонение

	
	
	
	
	Абсол.
(+, –)
	Относит. 
%

	
1. Длительность оборота производственных запасов 
	
	
	
	
	

	
2. Длительность оборота незавершенного производства 
	
	
	
	
	

	
3. Длительность оборота готовой продукции 
	
	
	
	
	


Примечание:
ПЗ – производственные запасы;
S – себестоимость продукции;
НЗП – незавершенное производство;
ГП – готовая продукция.
По данным табл. 1.9 необходимо:
1. Выполнить анализ динамики показателей оборачиваемости товарно-материальных ценностей.
2. Провести анализ дебиторской задолженности и определить финансовый цикл предприятия (цикл денежного оборота)
ПФЦ = ППУ + ПОдз – ПОкз.
3. Предварительно выполнив расчеты в табл. 1.10, оценить состояние дебиторской и кредиторской задолженности предприятия
Для оценки состояния дебиторской и кредиторской задолженностей следует:
1. Рассчитать оборачиваемость дебиторской (кредиторской) задолженности (Кдз, Ккз):
Кдз = ВР / ДЗ (КЗ),
где ДЗ – дебиторская задолженность;
КЗ – кредиторская задолженность.
Таблица 1.10 Состояние дебиторской и кредиторской задолженностей предприятия
	Показатель 
	Сумма 
	Удельный вес
	Изменение 

	
	Баз. год
	Отч. год
	Баз. год
	Отч. год
	+, –
	%

	1. Дебиторская задолженность (до 12 месяцев)
	
	
	
	
	
	

	2. Дебиторская задолженность (после 12 месяцев)
	
	
	
	
	
	

	3. Кредиторская задолженность:
	
	
	
	
	
	

	3.1 Поставщики и подрядчики
	
	
	
	
	
	

	3.2 По оплате труда
	
	
	
	
	
	

	3.3 Выплаты в бюджет
	
	
	
	
	
	

	3.4 Прочие кредиторы
	
	
	
	
	
	

	Итого кредиторской задолженности
	
	
	
	
	
	



2. Период погашения дебиторской задолженности (Д):
Д = Т / Кдз,
где Т – календарный период (365 дней);
3. Долю дебиторской задолженности в общем объеме оборотных средств (Удз)
Удз = (ДЗ / ОбС) * 100 %,
где ОбС – величина оборотных средств;
Все показатели следует рассчитать в динамике за все годы исследований и выполнить сравнительный анализ.
По результатам расчетов разработать рекомендации по управлению дебиторской и кредиторской задолженностями на анализируемом предприятии.

I.2 Экономический анализ производства и реализации продукции

Анализ производства и реализации продукции направлен на исследование следующих показателей: объемов производства продукции; ассортимента продукции; количества продукции; организация продвижения продукции на рынках сбыта; выбор стратегии управления сбытом.
Анализ осуществляется по трем направлениям:
1. Дается оценка результатов производственной деятельности с целью подведения итогов работы.
2. Анализируется результат и ход выполнения производственной программы с целью прогнозирования возможных результатов.
3. Выполняется анализ результатов с целью оперативного воздействия на ход производственного процесса.
Для осуществления характеристики производства выделяют следующие виды продукции: валовую (ВП), товарную (ТП), реализованную (РП), отгруженную (ОП).
Анализ производства продукции выполнить по результатам расчетов в табл. 1.11, предварительно установив балансовую увязку

РП=ОН+ТП-ОК.

Таблица 1.11 Характеристика производства и реализации продукции предприятия
	Характеристика объема продукции
	Ед. изм.
	Формула расчета
	Баз. период
	Отч. 
период
	Отклонение

	
	
	
	
	
	+, –
	TR, %

	Валовая продукция
	
	ВП=ТП+
+НЗПн.г.–
–НЗПк.г.
	
	
	
	

	Отгруженная продукция
	
	ОП=ТП+
+ОГПн.г.–
–ОГПк.г.
	
	
	
	

	Реализованная продукция
	
	РП=ОП+
+ООПн.г.–
–ООПк.г.
	
	
	
	

	Дебиторская задолженность
	
	ДЗ
	
	
	
	



На основании табл. 1.11 следует:
1. Определить изменение в производстве продукции: темп роста и отклонение;
2. Изучить влияние факторов, определяющих объем производства и реализации продукции (метод цепных подстановок), используя зависимости. 
Общий вид модели имеет вид
ВП=f(ЧР, МЗ, ОС)
РП=f(ЧР, МЗ, ОС),
1) Обеспеченность предприятия трудовыми ресурсами
ВП=ЧР x ГВ;
РП=ЧР x ГВ x Дрп,
где ЧР – численность работников предприятия;
ГВ – среднегодовая выработка продукции одним работником;
Дрп – доля реализованной продукции в общем объеме производства.
2) Обеспеченность предприятия основными производственными фондами
ВП=ОС x fОПФ;
РП=ОС x fОПФ x Дрп,
где ОС – среднегодовая сумма ОПФ;
fОПФ – фондоотдача.
3) Обеспеченность производства сырьем и материалами и эффективность их использования
ВП=МЗ x т;
РП=МЗ x т x Дрп,
где МЗ – сумма потребленных материальных ресурсов для производства;
МО – материалоотдача.
От объемов продаж продукции напрямую зависит объем генерируемой на предприятии прибыли. При этом важная роль отводится анализу критического объема (безубыточного) производства и реализации продукции.
Данные для анализа сводят в табл. 1.12

Таблица 1.12 Основные показатели для определения безубыточного объема производства продукции
	Показатели 
	Ед. изм.
	Период 
	Отклонение 

	
	
	Базисный
	Отчетный
	Абсол.
	Темп роста

	Объем произведенной продукции
	
	
	
	
	

	Выручка от продаж
	
	
	
	
	

	Себестоимость продукции
	
	
	
	
	

	Прибыль от продаж
	
	
	
	
	

	Затраты на производство продукции
Переменные
Постоянные 
	


	

	

	

	




По результатам таблицы следует оценить, как изменился показатель в динамике; сопоставить темпы роста изменений; выделить критические годы изменений; рассчитать среднегодовые темпы изменений; ценить сопровождался ли прирост объема продаж приростом прибыли.
Точка критического объема производства (Тк), при котором предприятие покрывает затраты на производство, но не генерирует прибыли, определяется в денежном выражении по формуле

,
где Тк – точка критического объема продаж;
 Врп – выручка от продаж продукции;
 Нр – постоянные расходы в себестоимости продукции;
 Рп – переменные расходы в себестоимости продукции;
 Пр – прибыль от продаж;
 Дм – сумма маржинального дохода.
Дм=Пр+Нр;
Дм=Врп–Рп;
Пр=Дм–Нр
Разность между фактическим объемом продаж и безубыточным объемом продаж образует зону безопасности. Большое влияние на результаты хозяйственной деятельности оказывают ассортимент и структура производства и реализации продукции.
Динамика производства и реализации продукции изучается на базе индивидуальных заданий (для студентов заочной формы обучения по данным предприятия о производстве отдельных наименований продукции).
Анализ начинается с изучения динамики выпуска и реализации продукции, расчета базисных и цепных темпов роста и прироста (табл. 1.13)
Таблица 1.13 Динамика производства и реализации продукции, тыс. р.
	Год 
	Объем производства в текущих ценах
	Индекс цен
	Объем производства в ценах базисного года
	Темпы роста, %
	Объем реализации в текущих ценах
	Объем реализации в базисных ценах
	Темпы роста, %

	
	
	
	
	Баз.
	Цепн.
	
	
	Баз.
	Цепн.

	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



Объемы производства и реализации продукции должны быть выражены в сопоставимых ценах, за основу которых могут быть приняты цены базисного периода. Для определения объема валовой продукции i-го периода в ценах базисного периода необходимо его величину разделить на произведение индексов цен предыдущих периодов. Базисные темпы роста определяются отношением каждого следующего уровня к первому году динамического ряда, а цепные – к предыдущему
Среднегодовой темп роста определяется по средней геометрической

.
По результатам табл. 1.13 
1 Выполнить анализ производства и реализации продукции, определив объем производства и реализации продукции в ценах базисного года.
2 Рассчитать темпы роста объема производства и реализации продукции.
3 Выполнить сравнение темпов роста производства и реализации путем простого сопоставления
TRВП < TRР.
4 Выполнить анализ производства и реализации продукции, указав причины превышения (снижения) темпов их роста производства над темпами роста реализации.
Анализ структуры товарной продукции направлен на выявление причин наличия структурных сдвигов в ассортименте произведенной продукции. Необходимые расчеты студенты выполняют в табл. 1.14 
Таблица 1.14 Объемы и структура продукции
	Изделие 
	Цена
	Объем производства прод., шт
	Структура продукции, %
	Выпуск продукции
в ценах плана, т.р.
	Изменение выпуска продукции за счет
стр-ры, т.р.

	
	
	план
	факт.
	план
	факт.
	план
	факт. при
план. стр-ре
	факт.
	

	А
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	В
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	С
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	∑
	-
	
	
	
	
	
	
	
	



По результатам расчетов необходимо: 
1. Выполнить ценовой анализ производства товарной продукции, определив цену на различные наименования, зная, что торговая наценка определяется по следующим формулам
Пр=ВР–С,

%=,
С=Сед. х N,
Ц=Сед. х % + Сед.
Расчеты производятся по изделиям А, В, и С (студенты заочной формы обучения самостоятельно принимают три наименования продукции).
2. Рассчитать структуру продукции по плану и фактически сложившуюся. За план принять 1-й год. Выполнить анализ структурных сдвигов в ассортименте произведенной продукции.
3. Рассчитать выпуск продукции в ценах плана, при плановой структуре, фактически сложившийся.
4. Методом цепной подстановки определить влияние структуры продукции на объем производства (ВП).

.
5. Рассчитать коэффициент изменений в ассортименте продукции

.

где  – выпуск продукции по плану;

 не выше плана.
При расчетах по приведенной выше формуле в выполнение плана по ассортименту зачитывается фактический выпуск продукции каждого вида, но не более запланированного.
На основании анализа формируются рекомендации, направленные на увеличение выпуска и реализации продукции.
По результатам расчетов главы I студент дает оценку состояния, наличия и достаточности производственных ресурсов для обеспечения основной деятельности, указывает пути совершенствования управления производственными ресурсами.

Указания к выполнению II-го раздела курсовой работы
II Финансовый анализ деятельности предприятия
II.1 Общая оценка финансового состояния предприятия
Финансовое состояние предприятия оценивается в разрезе: 
– наличия и использования финансовых ресурсов;
– обеспечения финансовой устойчивости функционирования хозяйствующего субъекта;
– оценки результатов финансовой деятельности предприятия.
Наиболее общая оценка финансового состояния предприятия позволяет установить обеспеченность его финансовыми ресурсами и их использование, при этом бухгалтерский баланс выступает основным источником информации для осуществления анализа финансового состояния предприятия.
С целью анализ отдельных статей баланса последний уплотняют – агрегируют, например, по степени однородности.
Один из вариантов уплотненного аналитического баланса приведен в табл. 2.1 и 2.2. Для получения общей оценки динамики финансового состояния следует сравнить изменения валюты баланса предприятия с изменениями финансовых результатов хозяйственной деятельности, основными из которых являются выручка и прибыль от продаж. С этой целью рассчитывают коэффициенты прироста имущества, выручки и прибыли от продаж продукции по формулам:
1. Коэффициент прироста валюты баланса

,
где ВБ1, ВБ0 – валюта баланса соответственно отчетного и предыдущего периодов;
2. Коэффициент прироста выручки от продаж

,
где ВР1, ВР0 – выручка от продаж продукции соответственно отчетного и предыдущего периодов.
3. Коэффициент прироста прибыли от продаж

,
где ПР1, ПР0 – прибыль от продаж соответственно отчетного и предыдущего периода.
При анализе финансового состояния предприятия учитывают следующее: если соблюдается условие КПР > КВР > КВБ, то это свидетельствует об улучшении использования оборотных средств предприятия, об интенсивности использования производственных ресурсов, об улучшении использования оборотных средств и наоборот – ухудшение использования последних.
Помимо изменения валюты баланса, необходимо проанализировать характер изменения отдельных его частей, то есть провести горизонтальный (временной) и вертикальный (структурный) анализ. По результатам горизонтального и вертикального анализа следует сформулировать выводы о динамике и состоянии имущества предприятия.


Таблица 2.1 Уплотненный баланс
	№ п/п
	Статьи
	Период исследования
	Абсолютное отклонение
	Структура статей
	TR, %

	
	
	пред.
	отч.
	
	
	

	1
	Внеоборотные активы
	
	
	
	
	

	2
	Запасы +НДС
	
	
	
	
	

	3
	Дебиторская задолженность
	
	
	
	
	

	4
	КФВ + прочие оборотные активы
	
	
	
	
	

	Валюта баланса
	
	
	
	1,00
	

	1
	Капитал и резервы
	
	
	
	
	

	2
	Долгосрочные пассивы
	
	
	
	
	

	3
	Заемные средства
	
	
	
	
	

	4
	Кредиторская задолженность
	
	
	
	
	

	Валюта баланса
	
	
	
	1,00
	



Объединение статей баланса лесохозяйственных учреждений осуществляется согласно табл. 2.2 
Таблица 2.2 Уплотненный баланс (для лесохозяйственных учреждений)
	№ п/п
	Актив
	Пассив

	1
	Основные средства
	Финансирование из бюджета + собственные, целевые средства, износ

	2
	Запасы + МБП + ГП
	Краткосрочные заемные средства

	3
	Расчеты
	

	4
	Средства учреждений
	



II.2 Анализ финансовой устойчивости
Одной из характеристик стабильного положения предприятия служит его финансовая устойчивость.
Финансовая устойчивость предприятия – это такое соотношение финансовых ресурсов, их распределение и использование, которое обеспечивает развитие предприятия на основе роста прибыли.
Финансовая устойчивость формируется в процессе производственно-финансовой деятельности предприятия. Оценка финансового состояния предприятия осуществляется на базе показателей финансовой устойчивости, а именно:
1. Показателей, отражающих абсолютное изменение признака.
2. Относительных показателей (коэффициентов).
Для определения типа финансовой устойчивости конкретного предприятия используют результаты расчетов (табл. 2.3), которые характеризуют состояние запасов и обеспеченность их источниками формирования.
Для оценки состояния запасов и затрат используют данные группы статей «Запасы». Для характеристики источников формирования запасов используют три основные показателя:
1) Наличие у предприятия собственных оборотных средств (СОС) – т. е. ОС формируемых за счет собственного капитала; 
2) Наличие у предприятия собственных и долгосрочных заемных источников формирования запасов и затрат (СД) в числе этих источников выступают долгосрочные финансовые ресурсы, инвестиции;
3) Общая величина основных источников формирования запасов и затрат (ОИ).
В соответствии с чем, выделяют три показателя обеспеченности запасов и затрат источниками их формирования:
1) Излишек (+) или недостаток (–) собственных оборотных средств (∆СОС);
2) Излишек (+) или недостаток (–) собственных и долгосрочных источников формирования запасов (∆СД);
3) Излишек (+) или недостаток (–) общей величины основных источников формирования запасов (∆ОИ);
Отмеченные показатели обеспеченности запасов источниками их формирования интегрируются в трехкомпонентный показатель

,
характеризующий тип финансовой устойчивости:

1) соотношение  – характеризует абсолютную устойчивость финансовую деятельность предприятия;

2)  – нормальная устойчивость;

3)  – неустойчивое финансовое положение;

4)  – кризисное финансовое положение.
Таблица 2.3 Динамика обеспеченности запасов и затрат предприятия финансовыми источниками
	
	
	
	№ п/п
	Показатели 
	Условные обозначения
	Годы
	Абсолютное отклонение

	1
	Собственные источники оборотных средств
	СИ
	
	
	

	2
	Внеоборотные активы (для лесхоза
I раздел)
	ВА
	
	
	

	3
	Наличие собственных оборотных средств СОС=СИ-ВА
	СОС
	
	
	

	4
	Долгосрочные пассивы
	ДП
	
	
	

	5
	Наличие собственных и долгосрочных источников формирования запасов и затрат СД= СОС+ДП
	СД
	
	
	

	6
	Краткосрочные заемные средства
	КЗС
	
	
	

	7
	Общая величина источников формирования запас и затрат
	ОИ
	
	
	

	8
	Запасы 
	З
	
	
	

	9
	Трехкомпонентный показатель
	S
	
	
	


По данным таблицы следует:
1) Охарактеризовать тип финансовой устойчивости;
2) Установить тенденции его изменения;
По результатам анализа наметить основные пути повышения финансовой устойчивости.

II.2 Анализ ликвидности баланса и платежеспособности предприятия

Анализ финансового состояния предприятия предусматривает определение ликвидности его баланса и оценку платежеспособности хозяйствующего субъекта. Информационной базой для проведения анализа является бухгалтерская и отчетность.
Анализ ликвидности предприятия осуществляют с привлечением агрегированного баланса для этого объединяют активы – по убыванию степени их ликвидности, пассивы – по возрастанию сроков погашения обязательств. Расчеты следует выполнить в табл. 2.4

Таблица 2.4 Агрегированный баланс предприятия для оценки ликвидности
	
	2001
	2002
	2003
	
	2001
	2002
	2003

	А1
	
	
	
	П1
	
	
	

	А2
	
	
	
	П2
	
	
	

	А3
	
	
	
	П3
	
	
	

	А4
	
	
	
	П4
	
	
	







По результатам таблицы сопоставить произведенные расчеты групп активов и групп обязательств, дать оценку выполнению условия ликвидности баланса: А1П1, А2П2, А3П3, А4П4.
Анализ финансового состояния предприятия осуществляется на основе расчетов коэффициентов, ликвидности, платежеспособности, капитализации и их сравнения с нормативными значениями. Для осуществления анализа выполнить расчет финансовых коэффициентов в табл. 2.5
Таблица 2.5Финансовые коэффициенты
	Показатели 
	Обознач. 
	Расчет 
	Значение
	Норм. знач.
	Отклонение 

	
	
	
	Пред. период
	Отч. период
	
	Абс.
	TR, %

	Коэффициенты капитализации

	1. Коэффициент независимости (доля собст. средств в стоимости имущества)
	Кск
	

	
	
	>0,3
	
	

	2. Доля заемных средств в стоимости имущества
	Кзк
	

	
	
	<0,7
	
	

	3. Коэффициент задолженности
	Кз
	

	
	
	
	
	

	4. Доля дебит. задолженности в стоимости имущества
	Кдз
	

	
	
	
	
	

	Коэффициенты ликвидности

	1. Коэффициент абсолютной ликвидности
	Кал
	

	
	
	>0,1
	
	

	2. Коэффициент промежуточного покрытия (ликвидности)
	Кпп
	

	
	>0,8
	
	

	3. Коэффициент покрытия (общей ликвидности)
	Ктл
	

	
	
	>2
	
	

	Показатели деловой активности

	1. Коэффициент оборачиваемости (общий)
	Коб
	

	
	
	
	
	

	2. Оборачиваемость запасов
	Кзап
	

	
	
	
	
	

	3. Оборачиваемость собственных оборотных средств
	Ксос
	

	
	
	
	
	

	4. Коэффициент обеспеченности собст. оборотными средствами
	Ксос
	

	
	>0,1
	
	


По результатам таблицы:
1. Дать оценку динамики финансовой устойчивости, платежеспособности, деловой активности. Выполнить анализ отклонений, охарактеризовать тенденции изменения финансового состояния предприятия.
2. Установить наличие состояния неплатежеспособности предприятия в результате анализа коэффициенте текущей ликвидности и коэффициента обеспеченности собственными оборотными средствами. Оценить вероятность наступления финансового кризиса на анализируемом предприятии.
3. Используя данные табл. 2.5, рассчитать коэффициент восстановления (утраты) платежеспособности предприятия на конец анализируемого периода

.
4. Охарактеризовать наличие внешних и внутренних признаков банкротства на анализируемом предприятии, используя схему, представленную в табл. 2.6.
Таблица 2.6 Признаки банкротства предприятия
	Внешние признаки
	Внутренние признаки

	1. Невыполнение обязательств
	1. Приостановка производства

	2. Приостановка платежей
	2. Физическое снижение объемов производства

	3. Несвоевременная уплата налогов
	

	4. Разрушение традиционных производственно-экономических связей
	3. Увольнение работников

	
	4. Задержка заработной платы

	
	5. Высокий удельный весь просроченной кредиторской задолженности



II.4 Анализ прибыли предприятия

Эффективность производственной, инвестиционной и финансовой деятельности предприятия выражается в достигнутых финансовых результатах. Общим финансовым результатом является прибыль. Анализ прибыли предполагает исследование ее динамики как в общей сумме, так и в разрезе ее составляющих элементов.
Основные показатели, участвующие в формировании чистой прибыли, представлены в табл. 2.7.
Таблица 2.7 Динамика показателей прибыли

	Показатели 
	Усл. обозн.
	Период исследования
	Отклонение абсолют.
	Темп роста, %

	
	
	Базисн. 
	Отчетный
	
	

	1. Прибыль от продаж
	
	
	
	
	

	2. Прочие доходы
	
	
	
	
	

	3. Прочие расходы
	
	
	
	
	

	4. Прибыль до налогообложения
	
	
	
	
	

	5. Налог на прибыль
	
	
	
	
	

	6. Чистая прибыль
	
	
	
	
	



В ходе осуществления анализа таблицы следует:
1) Рассчитать абсолютное отклонение и темп роста основных составляющих прибыли и охарактеризовать динамические их изменения;
2) Оценить влияние внутренних факторов первого и второго порядка на размер чистой прибыли;
3) Предложить мероприятия по увеличению объема чистой прибыли, прибыли до налогообложения, прибыли от продаж.
Важнейшая составляющая прибыли до налогообложения является прибыль от продаж. Для исследования прибыли от продаж используют прием факторного анализа. Расчеты выполнить в табл. 2.8.


Таблица 2.8 Динамика финансовых результатов деятельности предприятия
	Показатели 
	Базисный период
	Отчетный период

	
	
	В базисных ценах и себестоимости
	В фактических ценах

	1. Выручка от продаж
	

	

	


	2. Себестоимость реализованной продукции
	

	

	


	3. Прибыль от продаж
	Р0
	Р10
	Р1



где q0 – количество реализованной продукции в базисном периоде;
q1 – количество реализованной продукции в отчетном периоде;
p0 – цена реализованной продукции в базисном периоде;
p1 – цена реализованной продукции в отчетном периоде;
C0 – себестоимость реализованной продукции в базисном периоде;
C1 – себестоимость реализованной продукции в отчетном периоде;
P0 – прибыль от продаж продукции базисного периода;
P10 – прибыль от продаж отчетного периода в базисных ценах и себестоимости;
P1 – прибыль от продаж отчетного периода.
По результатам расчетов дать оценку влияния изменения количества реализованной продукции и ее себестоимости на изменение финансового результата деятельности предприятия (прибыли).

II.5 Анализ показателей рентабельности

Результативность и экономическая целесообразность функционирования предприятия оценивается не только абсолютными, но и относительными показателями.
К относительным относится система показателей рентабельности. Расчет  показателей уровня рентабельности следует выполнить в табл. 2.9.





Таблица 2.9 Результативные показатели деятельности предприятия
	Показатели 
	Ед. изм.
	Годы 
	Отклонение, (+/-)
	Темп роста, %

	
	
	Предыд.
	Отч.
	
	

	1. Общая величина имущества предприятия
	
	
	
	
	

	2. Собственный капитал
	
	
	
	
	

	3. Оборотные средства
	
	
	
	
	

	4. Выручка от продаж продукции
	
	
	
	
	

	5. Прибыль от финансово-хозяйственной деятельности 
	
	
	
	
	

	7. Чистая прибыль
	
	
	
	
	

	8. Рентабельность активов
	
	
	
	
	

	9. Рентабельность инвестиций
	
	
	
	
	

	10. Рентабельность собственного капитала
	
	
	
	
	

	11. Рентабельность продукции
	
	
	
	
	

	12. Рентабельность продаж
	
	
	
	
	

	13. Рентабельность основной деятельности
	
	
	
	
	


Результаты исследований дополнить факторным анализом показателей рентабельности по результатам расчетов, выполненных в табл. 2.10
При анализе таблицы следует:
1) Определить изменение показателей, определяющих изменение уровня рентабельности;
2) Дать оценку изменению уровня рентабельности активов, текущих активов, основной деятельности;
3) Указать основные причины изменений.
Таблица 2.10
Расчет уровня рентабельности объема продаж
	Показатели 
	Годы 
	Отклонение 

	
	Предыд.
	Отч.
	

	1. Выручка от продаж продукции (Vр)
	
	
	

	2. Себестоимость реализованной продукции (S)
	
	
	

	3. Прибыль от продаж (Р)
	
	
	

	4. Рентабельность объема продаж (R)
	
	
	



По данным таблицы:
1) Определить изменение рентабельности объема продаж за счет изменения объема реализации, используя формулу

.
2) Рассчитать изменение рентабельности объема продаж за счет увеличения себестоимости реализации по формуле

.
3) Выполнить расчет по совокупному влиянию факторов

.
4) Установить пути повышения рентабельности объема продаж.


III Диагностика основной деятельности предприятия

Сущность диагностики финансово-хозяйственной деятельности предприятия состоит в установлении и изучении признаков, измерении основных характеристик, отражающих состояние машин, приборов, технических систем, экономики и финансов хозяйствующего субъекта, для предсказания возможных отклонений от устойчивых, средних, стандартных значений и предотвращения нарушений нормального режима работы [4].
Основные методы диагностики: экспертный, бальный, рейтинговый сравнительный анализ, факторный анализ, экономико-математическое моделирование.
Форма диагностики потенциала предприятия зависит от его организационной структуры, отраслевой специфики. Диагностика потенциала предприятия проводится в форме комплексного исследования, поэтапно.
Одновременно исследуются все составляющие экономической состоятельности предприятия, анализируется совокупная способность предприятия обеспечивается определенный уровень производства товаров.
При диагностике рекомендуется придерживаться следующей схемы:
1. Форма собственности – организационная структура предприятия.
2. Финансовое состояние предприятия:
2.1. Прибыль (убытки)
2.2. Распределение прибыли
2.3. Рентабельность
2.4. Себестоимость продукции
2.5. Кредиторская и дебиторская задолженности
2.6. Состояние оборотных средств (наличие, прирост, излишек или недостаток)
2.7. Структура капитала
3. Производственный потенциал:
3.1. Стоимость основных фондов и степень износа
3.2. Степень загрузки производственных мощностей
3.3. Обеспеченность материально-сырьевыми и топливно-энергетическими ресурсами
3.4. Объем и номенклатура
3.5. Стоимость незавершенного производства
3.6. Запасы товарно-материальных ценностей
4. Сбыт продукции
4.1. Объем реализации в стоимостном выражении и ассортименте
4.2. Основные поставщики сырья
4.3. Основные потребители продукции
4.4. Остатки готовой продукции в стоимостном и натуральном выражении
5. Кадровый потенциал, заработная плата и производительность труда
5.1. Динамика численности работников с выделениями основного производственного персонала, работников аппарата управления и специалистов
5.2. Динамика уровня заработной платы
5.3. Динамика производительности труда
5.4. Динамика трудоемкости
6. Социальная инфраструктура предприятия
6.1. Структура и стоимость основных непроизводственных фондов по видам
6.2. Виды и объем социальных выплат работникам
6.3. Текущие затраты на социальные мероприятия, содержание объектов инфраструктуры



Таблица 3.1
Совокупность характеристик потенциала предприятия
	Характеристики 
	Ед. изм.
	Значение 
	Темп роста, %
	Мероприятия 

	
	
	пред.
	отч.
	
	

	Финансовое состояние

	1. Прибыль от финансово-хозяйственной деятельности 
	тыс.р.
	
	
	
	1. Организация системы финансового менеджмента
2. Мониторинг финансового состояния.
3. Анализ финансовой устойчивости.
4. Создание системы бюджетного планирования.
5. Компьютеризация учета и контроля.
6. Разработка целевых программ маркетинга.
7. Разработка программ финансового оздоровления
8. Разработка бизнес-планов.
9. Создание службы внутреннего аудита.
10. Стимулирование сбыта.
11. Совершенствование ценообразования.
12. Организация учета затрат по видам продукции
и др.

	2. Чистая прибыль
	тыс.р.
	
	
	
	

	3. Рентабельность реализованной продукции
	
	
	
	
	

	4. Рентабельность производства
	
	
	
	
	

	5. Рентабельность основных фондов
	
	
	
	
	

	6. Рентабельность собственного капитала
	
	
	
	
	

	7. Рентабельность активов
	
	
	
	
	

	8. Себестоимость продукции
	тыс.р.
	
	
	
	

	9. Кредиторская задолженность
	тыс.р.
	
	
	
	

	10. Дебиторская задолженность
	тыс.р.
	
	
	
	

	11. Оборотные средства
	тыс.р.
	
	
	
	

	12. Собственные оборотные средства
	тыс.р.
	
	
	
	

	13. Коэффициент автономии
	
	
	
	
	

	14. Коэффициент текущей ликвидности
	
	
	
	
	

	15. Коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами
	
	
	
	
	

	Производственный потенциал и сбыт продукции

	1. Выручка от продаж
	тыс.р.
	
	
	
	1. Прекращение выпуска нерентабельной продукции.
2. Изменение номенклатуры и ассортимента выпускаемой продукции (разработка новых видов).
3. Улучшение качества продукции (внедрение системы управления качеством).
4. Структурная перестройка предприятия (модернизация цеховой структуры, сосредоточение оборудования на меньших площадях, реорганизация производства).
5. Стимулирование трудовых ресурсов.
6. Повышение экономической эффективности производства (приобретение оборудования), сокращение отходов, инвестиции в новое оборудование.
7. Усиление кадрового потенциала предприятия.
8. Внедрение новых методов управления.
9. Реорганизация управления предприятием.

	2. Среднегодовая стоимость основных производственных фондов
	тыс.р.
	
	
	
	

	3. Износ основных производственных фондов
	тыс.р.
	
	
	
	

	4. Объем производства продукции
	тыс.р.
	
	
	
	

	5. Объем производства в натуральном выражении
	шт, усл. ед, 
	
	
	
	

	6. Потребляемые топливные ресурсы:
  ГСМ
  топливо
  электроэнергия
	
тыс.р.
	
	
	
	

	7. Объем незавершенного производства
	тыс.р.
	
	
	
	

	8. Запасы товарно-материальных ценностей
	тыс.р.
	
	
	
	

	9. Остатки гот продукции
	тыс.р.
	
	
	
	

	10. Численность работников предприятия:
  основной персонал
  работники аппарата 
  управления
	
чел.
	
	
	
	

	11. Заработная плата
	тыс.р.
	
	
	
	

	12. Производительность труда
	
	
	
	
	

	13. Фондоотдача
	
	
	
	
	

	14. Фондовооруженность
	
	
	
	
	

	15. Материалоотдача
	
	
	
	
	



Используя данные табл. 3.1, выполнить рейтинговую оценку предприятия в табл. 3.2.
Таблица 3.2 Рейтинговая оценка предприятия до и после внедрения мероприятий по укреплению его потенциала
	Вариант
	Наименование мероприятий
	КТЛ
	КСОС
	КАЛ
	Коэффициент финансовой
независимости
	Коэффициент соотн. собственных и заемных средств
	Темп роста выручки
от продаж
	Темп роста прибыли от продаж
	Темп роста имущества предприятия
	Темп роста фондоотдачи 
	Темп роста 
материалоотдачи
	Рентабельность основной
деятельности, коэф.
	Интегрированный
коэффициент

	до
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	после
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	
	



По результатам расчетов, произведенных в табл. 3.2:
1. Определить пути повышения, упрочнения потенциала предприятия.
2. Рассчитать вероятностные значения основных характеристик экономической состоятельности предприятия в результате внедрения мероприятий в области производства, сбыта, финансового менеджмента.
По результатам табл. 3.1 и 3.2 сформулировать выводы относительно экономического состояния роста и развития исследованного хозяйствующего субъекта.


Заключение

В заключении следует отразить основные выводы, сделанные студентом в ходе осуществления управленческого анализа деятельности предприятия, показав резервы, возникающие у предприятия в ходе осуществления производственной деятельности.
По результатам финансового анализа в заключении приводится установленный тип финансовой устойчивости, и характеризуются причины, повлекшие ухудшение (улучшение) финансового состояния предприятия.
Коротко дается характеристика мер, способствующих повышению экономического потенциала предприятия и эффективности его функционирования.
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ПРИЛОЖЕНИЯ
Приложение 1
Исходные данные для выполнения курсовой работы по дисциплине «Бизнес-анализ деятельности организаций» -магистерская программа БАХС
	Показатели 
	Код
	Периоды

	
	
	0-й
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й
	7-й
	8-й
	9-й
	10-й
	11-й
	12-й
	13-й
	14-й
	15-й

	I. ВНЕОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Нематериальные активы
	1110
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Нематериальные поисковые активы
	1130
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Основные средства
	1150
	717
	864
	851
	1011
	1089
	1150
	1214
	1298
	1367
	1432
	1500
	1599
	1687
	1754
	1832
	1900

	Доходные вложения в материальные ценности
	1160
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Финансовые вложения
	1170
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Отложенные налоговые активы
	1180
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Прочие внеоборотные активы
	1190
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	                    ИТОГО по разделу I
	1100
	717
	864
	851
	1011
	1089
	1150
	1214
	1298
	1367
	1432
	1500
	1599
	1687
	1754
	1832
	1900

	II. ОБОРОТНЫЕ АКТИВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Запасы
	1210
	5194
	4683
	5491
	4863
	5419
	4386
	5149
	4368
	5211
	4568
	5121
	4658
	5351
	4856
	5513
	4911

	НДС по приобретенным ценностям
	1220
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Дебиторская задолженность 
	1230
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1
	1

	Финансовые вложения
	1240
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Денежные средства и денежные эквиваленты
	1250
	1081
	1686
	1181
	1866
	1180
	1668
	954
	1986
	1211
	1896
	1359
	1698
	854
	1869
	1002
	1698

	Прочие оборотные активы
	1260
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	                    ИТОГО по разделу II
	1200
	6276
	6370
	6673
	6730
	6600
	6055
	6104
	6355
	6423
	6465
	6481
	6357
	6206
	6726
	6516
	6610

	          БАЛАНС
	1600
	6993
	7234
	7524
	7741
	7689
	7205
	7318
	7653
	7790
	7897
	7981
	7956
	7893
	8480
	8348
	8510

	III. КАПИТАЛ И РЕЗЕРВЫ
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Уставный капитал 
	1310
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200
	200

	Собственные акции, выкупленные у акционеров
	1320
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Переоценка внеоборотных активов
	1340
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Добавочный капитал
	1350
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Резервный капитал
	1360
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Нераспределенная прибыль (непокр. убыток)
	1370
	1154
	1352
	1446
	1524
	1250
	1542
	1711
	1345
	1381
	1435
	1664
	1354
	1446
	1534
	1711
	1945

	                    ИТОГО по разделу III
	1300
	1354
	1552
	1646
	1724
	1450
	1742
	1911
	1545
	1581
	1635
	1864
	1554
	1646
	1734
	1911
	2145

	IV. ДОЛГОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Заемные средства
	1410
	1211
	1250
	1354
	718
	1002
	815
	951
	1212
	846
	1180
	1089
	1025
	981
	802
	968
	1053

	Отложенные налоговые обязательства
	1420
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Оценочные обязательства
	1430
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Прочие долгосрочные обязательства
	1450
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	                    ИТОГО по разделу IV
	1400
	1211
	1250
	1354
	718
	1002
	815
	951
	1212
	846
	1180
	1089
	1025
	981
	802
	968
	1053

	V. КРАТКОСРОЧНЫЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Заемные средства
	1510
	465
	573
	498
	564
	486
	571
	491
	567
	477
	576
	484
	554
	471
	561
	482
	569

	Кредиторская задолженность
	1520
	3963
	3859
	4026
	4735
	4751
	4077
	3965
	4329
	4886
	4506
	4544
	4823
	4795
	5383
	4987
	4743

	Доходы будущих периодов
	1530
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Оценочные обязательства
	1540
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Прочие обязательства
	1550
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	                    ИТОГО по разделу V
	1500
	4428
	4432
	4524
	5299
	5237
	4648
	4456
	4896
	5363
	5082
	5028
	5377
	5266
	5944
	5469
	5312

	          БАЛАНС
	1700
	6993
	7234
	7524
	7741
	7689
	7205
	7318
	7653
	7790
	7897
	7981
	7956
	7893
	8480
	8348
	8510



Приложение 2
	Показатели 
	Код 
	Периоды

	
	
	0-й
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й
	7-й
	8-й
	9-й
	10-й
	11-й
	12-й
	13-й
	14-й
	15-й

	Выручка от продаж
	2110
	13166
	13519
	13941
	14425
	14911
	15464
	15884
	16354
	16851
	17311
	17911
	18464
	18899
	19422
	19854
	20254

	Себестоимость продаж
	2120
	12238
	12577
	13054
	13587
	14554
	14454
	15011
	15455
	15924
	16302
	16995
	18302
	17901
	18302
	18751
	19100

	Валовая прибыль (убыток)
	2100
	928
	942
	887
	838
	357
	1010
	873
	899
	927
	1009
	916
	162
	998
	1120
	1103
	1154

	Коммерческие расходы
	2210
	92
	314
	284
	275
	254
	354
	411
	851
	511
	468
	387
	184
	401
	521
	488
	411

	Управленческие расходы
	2220
	104
	282
	196
	225
	278
	312
	204
	154
	224
	284
	178
	184
	225
	321
	276
	325

	Прибыль (убыток) от продаж
	2200
	732
	346
	407
	338
	-175
	344
	258
	-106
	192
	257
	351
	-206
	372
	278
	339
	418

	Доходы от участия в других организациях
	2310
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Проценты к получению
	2320
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Проценты к уплате
	2330
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Прочие доходы
	2340
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Прочие расходы
	2350
	239
	148
	313
	260
	99
	52
	89
	260
	156
	203
	122
	104
	280
	190
	162
	184

	Прибыль (убыток) до налогообложения
	2300
	493
	198
	94
	78
	-274
	292
	169
	-366
	36
	54
	229
	-310
	92
	88
	177
	234

	Текущий налог на прибыль
	2410
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	в т.ч. постоянные налоговые обязательства
	2421
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Изменение отложенных налоговых обязательств
	2430
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Изменение отложенных налоговых активов
	2450
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Прочее
	2460
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 
	 

	Чистая прибыль отчетного периода
	2400
	493
	198
	94
	78
	-274
	292
	169
	-366
	36
	54
	229
	-310
	92
	88
	177
	234


Приложение 3




	Показатели 
	
	Периоды

	
	
	0-й
	1-й
	2-й
	3-й
	4-й
	5-й
	6-й
	7-й
	8-й
	9-й
	10-й
	11-й
	12-й
	13-й
	14-й
	15-й

	Материальные затраты
	 
	7343
	7546
	7832
	8152
	8732
	8672
	9007
	9273
	9554
	9781
	10197
	10981
	10741
	10981
	11251
	11460

	Фонд заработной платы
	 
	4080
	4284
	4488
	4692
	4896
	5100
	5304
	5508
	5712
	5916
	6120
	6324
	6528
	6732
	6936
	7140

	Среднесписочная численность работников
	 
	40
	42
	44
	46
	48
	50
	52
	54
	56
	58
	60
	62
	64
	66
	68
	70























Методическое издание
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